
          

現在、新型コロナウイルスの影響により、世界的な企業倒産の急増が危惧されています。今日、COVID-19 によ

る様々な想定外の損害から逃れられる、安全な業界やセクターは、皆無といっても過言ではありません。ビジネス裁

判所の封鎖や企業を支援するための一時的な政策措置、倒産制度の一時的変更によって短期的に倒産の公

的登録が遅れており、2020年通年の予想では倒産件数が下がっているとされていますが、2021年以降未曽有

の世界的経済危機が起こるのではないかと懸念されています。今回は、企業の債権を保全するための取引信用保

険についてご案内させて頂き、貸倒債権リスク回避のお役に立てればと思います。 

取引信用保険とは？ 

取引信用保険は、取引先の倒産および債務不履

行による不払の損害を補填する保険です。取引信

用保険を付保することにより、不測の貸倒れ損害を

一定額の保険料として予算化することが可能となり

ます。（損害の予算化） 

【カバーされるリスク】 

破産

◼ 各国の法令・基準に基づく破産等

債務不履行  

◼ 小切手の不渡り等

◼ 一定期間の滞納・不履行

ポリティカルリスク 

◼ 接収・収用・国有化等

◼ 為替交換制限・送金不能

◼ 政府による契約の履行不能・一方的な契約破棄

◼ 政府保証不履行

◼ 戦争、政治的暴動・政府による法令、判決、規制

等

なぜ、取引信用保険が必要なのか 

【メリット】 

◼ バランスシートの保全

◼ 利益の安定化（突然の貸倒れによる資金面の

不安に対し、保険金により資金繰りを安定化）

◼ 取引先情報、 取引先ポートフォリオの分析およ

びクレジットリミットの提供

◼ デフォルトリスクのモニタリングおよび信用リスクの

評価

◼ クレジットリミットに基づいた積極的な拡販

◼ 資金調達手段としての利用
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取引信用保険 

～貸倒リスクから企業を守る～ 

なぜ、取引信用保険が必要なのか、貸倒リスクから

ビジネスを守る保険
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ビジネスを守る保険

保険会社 

保険契約者 

販売先 

(債務者) 

債務不履行 

② 商品の販売・サービスの提供

④ 債務不履行

① 保険契約 ⑥ 代位求償

⑤ 保険金

③ 



取引信用保険を活用することで、取引先企業の

信用リスクを量的に把握できるようになり、これらの

情報を企業の与信管理に活用することも可能とな

ります。また企業保有の流動資産（売掛債権）

の安全性が増し、仕入れ先や金融機関における信

用度の安定化にもつながります。 

【取引信用保険付保のきっかけとなるケース】 

◼ 与信担当者が事故を避けるため、保守的な与

信判断になっており、営業機会を損失している

◼ 与信に時間がかかり、同業他社との競争に負け

た

◼ 現行取引先とのビジネスを拡大できるチャンスが

あるにもかかわらず、社内の与信判断がそれを許

さない

◼ 営業の現場から見て、社内与信が営業拡大の

足かせとなっている

◼ 過去の経験に基づく担当者の与信判断を無視

することは出来ない など

【取引信用保険見直しのタイミング】 

◼ 特定銘柄の与信を優先して、保険付保を行って

いる

◼ 保険会社のクレジットリミットが不足している →

クレジットリミットを増額したい

◼ 引受できない取引先がある → カバーしたい

◼ クレジットリミットの減額・撤回（保険期間中）

→ 保険期間中は固定したい

◼ 長期間保険条件等の見直しを行っていない

ニーズに応じた引受保険会社の選択

各社の特徴を把握し、貴社のニーズに沿った保

険会社を選択することが重要です。 

米・豪系保険会社 

与信管理機能を強化、貸倒を未然に防止したいの

で、信用情報提供に基づく与信枠の減額・撤回は積

極的に活用し、信用情報に基づかない倒産や不払

いを保険で担保したい。 

欧州系取信専門保険会社 

取引信用保険は与信管理ツールではなく、補償の提

供が最重要であり、期初に提示された与信枠は保険

期間中は維持されるべきで、設定された与信枠に基

づいて販売を強化したい。 

日系保険会社 

 

保険商品である以上、信用情報に応じた与信枠の

減額・撤回は受入れにくい。一方で保険会社が有す

る信用情報等はある程度活用したい。 



 

 

 

欧州では比較的一般的とされている取引信用

保険も、日系企業にとってはなじみが薄い場合

も多く、認知度が低いように感じられます。しか

し、コロナ禍で経済環境が悪化する中、倒産す

る企業も増加し、取引信用保険に加入してい

たおかげで、自社のバランスシートを健全に保つ

ことにつながったケースも、以前に増して多く見ら

れるようになりました。やはり、実際に一度でも大

きな取引先の倒産などの経験を持つ企業は、

取引信用保険の重要性をしっかりと認識してい

ます。 

現在、新型コロナウイルスの影響により、保険会

社の引き受け自体も以前に比べるとかなりタイト

になってきていますが、取引信用保険についてよ

り詳しい内容を知りたい場合は、下記又はウイリ

ス・タワーズワトソンの貴社担当者までお気軽に

お問い合わせください。 

 

 

 

 

この内容は 2020 年 10月 20 日現在の情報を基に作成しています。 
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Willis Towers Watson (NASDAQ: WLTW) is a leading 
global advisory, broking and solutions company that helps 
clients around the world turn risk into a path for growth. 
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